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Voor de verkiezing van de belegger-
stopman van 2009 maakte de VEB 
een voorselectie van zes kandidaten. 

Het gemiddeld koersrendement van de 
genomineerden was met ruim 97 procent 
aanzienlijk hoger dan het rendement op 
de AEX. Opvallend is dat de geselecteerde 
topmannen allen leiding geven aan ‘kleine’ 
bedrijven, Jean Paul Broeders van Vopak is 

de enige midkap-ceo. Verder doen ze alle-
maal waar ze goed in zijn. En dan nog een 
gemene deler: de meeste van deze bedrijven 
groeien op eigen kracht en niet door grote 
en dure overnames.

De uitslag van de verkiezingen wordt via 
internet bepaald. Door u! Wij willen u van 
harte uitnodigen om uw keuze voor de bes-
te topman van het jaar kenbaar te maken. 

Ga naar www.veb.net/topman2009 en breng 
uw stem uit. De uitslag zal begin januari 
bekendgemaakt worden op onze website en 
in Effect. Onder de inzenders verloten wij 
tien exemplaren van het door onze hoofd-
econoom Patrick Beijersbergen geschreven 
boek Beleggen kun je zelf – Nederlandse 
aandelen. n

de aeX-index steeg dit jaar tot nu toe ruim 30 procent. maar wie zijn 
geld aan de volgende zes topmannen had toevertrouwd, was veel beter 
af geweest. tekSt: jASpeR jANSeN

bossverkiezing

jean pauL broeders
Vopak

Sinds het aantreden van 
Jean Paul Broeders in 
2006 daalde de AEX-index 
gemiddeld 7 procent per 
jaar, maar steeg het aan-
deel Vopak gemiddeld een 
kleine 29 procent. Niet ge-
heel ongegrond. De wereld-
marktleider op het gebied 
van opslag en overslag van 
chemie- en olieproducten 
verhoogde dit jaar liefst 
twee keer de winstver-
wachting, terwijl vrijwel 
alle andere ondernemingen 
hun doelstellingen lieten 
varen. Vopak blijft overal 
ter wereld fors investeren in 
zijn opslagcapaciteit. Door 
investeringen in de rela-
tief milieuvriendelijke en 
snel opkomende lng-markt 
(vloeibaar gas) zal Vopak 
waarschijnlijk ook in de 
toekomst een sterke speler 
blijven. Liep er bij collega-
ceo’s steeds meer lucht uit 
het aandeel, Broeders zal in 
de komende jaren flink gas 
blijven geven.

frans geeLen
Beter Bed

De in 2001 benoemde top-
man Frans Geelen geeft 
in maart 2010 het stokje 
over aan Ton Anbeek (nu: 
Auping) en die stapt in een 
gespreid bedje. Met Geelen 
aan het roer steeg het aan-
deel gemiddeld ruim 31 
procent per jaar, terwijl de 
AEX per jaar gemiddeld een 
kleine 6 procent verloor. 
Een behoorlijke prestatie. 
Dit jaar verhoogde Geelen 
het interim-dividend en hij 
verwacht het laatste kwar-
taal een winst- en omzet-
stijging. De onderneming 
uit Uden blijft meer winkels 
openen dan er gesloten 
werden. Het aantal vestigin-
gen ligt inmiddels op 1.054, 
ofwel 5 procent meer dan 
vorig jaar. Hieronder vallen 
ruim achthonderd winkels 
in Duitsland van de keten 
Matratzen Concord. Dat de 
ketens van Beter Bed het 
goedkope segment van de 
markt bedienen werkt in 
deze tijd in hun voordeel.

jan arie van 
barneveLd
Brunel

Voor beleggers in de vroeg-
cyclische uitzenders was het 
afgelopen jaar geen pretje. 
De uitzondering op de re-
gel heet Brunel. Topman 
Van Barneveld verhoogde 
bij het presenteren van de 
beter dan verwachte der-
dekwartaalcijfers de winst-
doelstellingen over 2009 
met 10 procent tot minstens 
44 miljoen euro. Dit is voor-
namelijk te danken aan de 
als kool groeiende ener-
giedivisie, die goed is voor 
bijna twee derde van de 
omzet. De groei is volledig 
te danken aan gewonnen 
marktaandeel, want de lage 
olieprijs en de risicoaverse 
banken hielpen dit jaar niet 
bepaald mee. Het gestegen 
marktaandeel komt overi-
gens grotendeels voort uit 
het Pluto-project (Pipelines 
Under The Ocean) in 
Australië.

cHris ouwinga
Unit 4 Agresso

In het derde kwartaal van 
dit jaar verraste topman 
Ouwinga beleggers met 
een stijging van het be-
drijfsresultaat van 13 pro-
cent tot 18,9 miljoen euro. 
Analisten voorzagen een 
daling van de winst voor 
het softwarebedrijf. Unit 4 
Agresso wist de terugval in 
licentie-inkomsten netjes op 
te vangen door het kosten-
besparingsmes zorgvuldig 
te hanteren. Tegelijkertijd 
timmert het bedrijf hard aan 
de weg met zijn revolutio-
naire Software as a Service 
(Saas)-oplossingen. Met 
deze service krijgt de klant 
altijd toegang tot software 
via het internet, waardoor 
er geen software en hard-
ware bij de klant geplaatst 
hoeven te worden. Dit 
scheelt klanten zorgen over 
het beheer, het onderhoud 
en de beveiliging van hun 
it-systemen.

stepHane HoLvoet
Amsterdam Commodities

Vorig jaar vierde Acomo 
zijn honderdjarig jubileum 
op het Damrak. Ook dit 
jaar kan de handelaar in 
landbouwproducten een 
feestje geven. Ondanks de 
uitdagende economische 
omstandigheden wist de 
onderneming in de eerste 
negen maanden van het 
jaar de nettowinst op te 
schroeven met een kleine 
10 procent, gelijk aan de 
winstgroei in de afgelopen 
jaren. Het rendement op het 
geïnvesteerd kapitaal be-
droeg in de afgelopen jaren 
gemiddeld 20 procent. Niet 
verwonderlijk dat Holvoet 
beleggers de afgelopen 
jaren riant heeft getrak-
teerd op fikse dividenduit-
keringen. Een belegging in 
Acomo blijkt een investe-
ring in vruchtbare aarde. Op 
naar de volgende honderd 
jaar beursnotering.

rené takens
Accell

René Takens kreeg dit jaar 
al het Blauwe Bord. De top-
man van de Friese fietsen-
maker durfde begin dit jaar 
al een stijging van omzet en 
nettowinst (10%) over heel 
2009 te voorspellen. Takens 
is sinds zijn aantreden in 
1999 niet uit het oog ver-
loren dat Accell moet doen 
waar het goed in is: het 
produceren van kwalitatief 
hoogwaardige fietsen. Deze 
visie heeft beleggers geen 
windeieren gelegd. De ge-
middelde omzetgroei in de 
afgelopen tien jaar bedroeg 
15 procent, de nettowinst 
groeide in dezelfde periode 
ruim 28 procent. Ook de 
toekomst ziet er rooskeurig 
uit. Gezondheid en milieu 
worden steeds belangrijker 
thema’s en fietsen is hip en 
wordt in toenemende mate 
gestimuleerd door overhe-
den.

de beleggerstopman van 2009!
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