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BUFFETT-AANDEEL  DOLLAR GENERAL

Discountketen Dollar 
General werkt volgens 
een zogeheten every-
day low prices-formu-

le. Het bedrijf telt inmiddels meer 
dan 19.000 filialen die voorna-
melijk in de Verenigde Staten 
te vinden zijn, met een beperkt 
aantal in Mexico. Voedingsmid-
delen vormen de belangrijkste 
productcategorie binnen een uit-
gebreid assortiment, aangeboden 
in winkels zonder tierelantijnen 
waar je snel naar binnen gaat en 
snel weer buiten bent.

GEMAK
De marktpositie van Dollar 
General is behoorlijk goed. Van 
belang hierbij is de combinatie 
van lage prijzen en het gemak van 
filialen dicht in de buurt bij de 
consument. Dollar General kan 
producten voor lage prijzen 
aanbieden doordat het bedrijf 
vanwege de omvang aantrekkelij-
ke inkoopvoorwaarden kan 
bedingen, zelf goed op de kosten 
let en er bovendien sprake is van 
een compact winkelnetwerk 
waardoor de distributiekosten 

HENDRIK OUDE 
NIJHUIS KIJKT NET 

ALS WARREN BUFFETT 
GRAAG NAAR DE 

VOLGENDE WAARDE-
RINGSMAATSTAVEN:

  EARNINGS  
YIELD (EY)

Deze ratio wordt 
berekend door het 
bedrijfsresultaat 
te delen door de 

beurswaarde waarbij 
een correctie is 

aangebracht voor 
eventuele schulden 

en cash. Omdat 
gerekend wordt met 
het bedrijfsresultaat 

en gecorrigeerd wordt 
voor de balanspositie 
is de Earnings Yield 
een betere maatstaf 
om de waardering 
van verschillende 

aandelen met elkaar 
te vergelijken dan de 
meer bekende koers-

winstverhouding. 

   RETURN ON 
INVESTED  

CAPITAL (ROIC)
Deze ratio wordt 

berekend door het 
bedrijfsresultaat 
te delen door het 

geïnvesteerde 
kapitaal. De ROIC 
geeft aan in welke 
mate een bedrijf 
uitblinkt in het 

verdienen van geld. 
Bedrijven met een 
hoge ROIC hebben 

vaak een duurzaam 
concurrentievoordeel. 

Gevallen Dollar General 
is zelf een koopje

relatief gunstig uitvallen. 
Wat de prijzen betreft zit de 

discounter maar net onder de 
zogenoemde big box-retailers 
zoals Walmart en Target, maar 
dikwijls is een bezoek aan een 
filiaal van Dollar General voor de 
consument minder omslachtig. 
Vooral wanneer iemand snel een 
klein aantal producten nodig 
heeft.

De meest directe concurrent 
vormt het eveneens beursgeno-
teerde Dollar Tree. Andere 
concurrenten zijn retailers zoals 

Dollar General Corporation is een prominente Amerikaanse discountretailer, 
gespecialiseerd in de verkoop van betaalbare consumentenproducten en dagelijkse 
benodigdheden. In de Verenigde Staten heeft het bedrijf een uitgebreid netwerk van 
winkels en biedt het klanten een breed arsenaal aan producten, voornamelijk voor de 
wat kleinere beurs.


