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Een klein beetje 
meedoen

Column

Beleggen maakt je wijzer, zorgt voor een dagelijkse 
portie gezonde spanning en levert vaak ook nog wat op. 

Een van de meest succesvolle beursgangen van 2020 was 
die van de Amerikaanse ‘insurtech’ Lemonade (Nasdaq 
ticker LMND), een verzekeraar zonder grote kantoren of 
verkoopapparaat die hoofdzakelijk draait op kunstmatige 
intelligentie. De introductieprijs was 29 dollar, aan het eind 
van het jaar stond het aandeel ruim vier keer zo hoog, op 
122,50 dollar. Begin dit jaar werd de 188 dollar aangetikt. 

Veel te duur, oordelen de meeste analisten nu. Lemonade 
is namelijk niet veel meer dan een ouderwetse verzekeraar 
met een specifiek en beperkt aanbod. In Nederland wor
den alleen aansprakelijkheids en inboedelverzekeringen 
aangeboden, in de VS ook ziektekostenverzekeringen. Een 
kort veldonderzoek van uw hoofdredacteur leerde wel dat 
Lemonade bijna de helft goedkoper is dan de verzekering 
die hij had. Uiteraard zaten er verschillen tussen de polissen, 
dus doe vooral uw eigen huiswerk op dit gebied. 

Maar vrijwel niemand vindt het leuk om zich met verze
keringen bezig te houden. En dan is het vlotte proces en de 
scherpe prijs wellicht wel iets waarmee snel marktaandeel 
kan worden gewonnen, met name onder jongeren die zich 
voor het eerst moeten verzekeren. 
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ooral vanwege het hoge 
gemiddelde rendement 
dat aandelen op de lange 

duur geven, kan ik iedereen aan-
raden er zo vroeg mogelijk mee 
te beginnen. Maar wie net begint 
en bijvoorbeeld 1000 euro tot zijn 
beschikking heeft, zal er wellicht 
tegenaan lopen dat een aandeel 
als Amazon, dat ruim 3000 dollar 
per stuk kost, niet gekocht kan 
worden. En zo zijn er tegenwoor-
dig heel wat, met name onder 
de snelgroeiende Amerikaanse 
technologiereuzen. Maar ook 
het Nederlandse succesverhaal 
Adyen koerst inmiddels op een 
kleine 2000 euro. 

Wie zelf wil gaan beleggen met 
een kleine maandelijkse inleg 
kan niet alles kopen dat beschik-
baar is. Beleggen in fracties, een 
relatief nieuw fenomeen, kan 
dan uitkomst bieden. Het maakt 
dure aandelen toch bereik-
baar voor de starter, maar ook 
bijvoorbeeld voor grootouders 
die iedere maand wat opzij willen 
zetten voor de familieleden met 
de langste beleggingshorizon. 
Bovendien kan het fractionele 
aandeel helpen het (voor sommi-
gen) wat mysterieuze beleggen 
beter te bevatten – geen betere 
leerschool dan de praktijk. 

Maar er zitten wat haken en 
ogen aan. Het blijft van belang te 

begrijpen wat je koopt en zeker 
te stellen of de aanbieder alle 
vergunningen heeft en onder 
toezicht staat van de AFM. 

Daarnaast is het belangrijk om 
te weten dat u als belegger met 
fracties van aandelen geen stem-
recht hebt in de aandeelhouders-
vergadering. Zodra er een heel 
aandeel bij elkaar is gespaard 
overigens wel, als de aanbieder 
van het fractiebeleggen het stem-
recht op dat aandeel tenminste 
aan jou doorgeeft. En ook belang-
rijk: de kosten zijn hoger. Er moet 
immers een extra tussenpartij 
zijn die bereid is de fracties aan te 
bieden en terug te kopen, en die 
zal dat niet voor niets doen. 

Waarschijnlijk zijn hierdoor de 
procentuele verschillen tussen de 
bied- en laatprijzen bij de fracties 
iets groter dan bij de ‘echte’ aan-
delen. Maar ook met deze beper-
kingen kunnen fractionele aande-
len wel degelijk een uitkomst zijn 
voor de beginnende belegger. Ze 
kunnen dan tenminste ook een 
klein beetje meedoen.

SWEET LEMONADE?

V
IN ALLE OPZICHTEN DUUR: 86 KEER DE OMZET, 
BIJNA 9.000 DOLLAR PER KLANT

Koers $ 148,19

Beurswaarde $ 8,4 miljard

Jaaromzet* $ 97,3 miljoen

Netto resultaat*  $ 121 miljoen

Aantal klanten (ult. sept)  941.313

* = laatste 4 kwartalen,
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