I
; WHN VERKOPEN

I
" Een wijnbelegger wil natuurlijk ook ver- I
|| kopen. Veel winkels kopen partijen oudere ||

kwaliteitswijn graag op, maar de prijzen
[ zijn dan doorgaans onder de maat. Som- [
I mige wijnhandelaren bieden particulieren |
I de mogelijkheid hun wijn via hun website I
te koop te zetten en ook via veilingwebsite
I eBay wordt door particulieren veel verkocht. I
| Echte topwijnen en grotere hoeveelheden |
i kunnen het best via de veiling worden i
verkocht. Veilinghuis Glerum in Amsterdam
! (www.glerum.nl) houdt tweemaal per jaar |
| een speciale wijnveiling, waar particulie- I
ren hun wijn kunnen aanbieden. Wijn in
| een gesloten, originele houten kist brengt I
|| doorgaans de beste prijs op. |
I De prijzen op een wijnveiling liggen door- I
gaans beduidend lager dan de winkelprijzen,
! maar kunnen voor beleggers in wijn toch [
| voldoende interessant zijn. De koper betaalt
[ 25 procent ‘opgeld’ voor het veilinghuis. I

Voor het vaststellen van de marktprijs
neemt Liv-ex de meest recente marktprijs
als er in de afgelopen dertig dagen gehan-
deld is. Zo niet, dan berekent Liv-ex een
gemiddelde prijs zoals deze in de markt tot
stand zou kunnen komen op basis van wat
op het moment vraag- en biedprijzen zijn,
met een correctie voor schaarste bij oudere
wijnen. De wijnen moeten fysiek verkrijg-
baar zijn op de Britse markt.

VEILIG KOPEN

De wijnbelegger kan op zoek gaan naar
oudere jaargangen maar neemt dan al
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snel grote risico’s. Sommige legendarische
wijnen zijn vanwege de schaarste een kapi-
taal waard, maar die worden ook nog wel
eens vervalst. Van de oudere jaargangen
Bordeaux zijn 1982, 1961 en 1945 vooral
beroemd, topwijnen uit die jaren zijn bij-
na onbetaalbaar. Toch raken ze kennelijk
nooit op: op veilingen en op eBay duiken
nog regelmatig flessen Mouton Rothschild
1945 en Pétrus 1961 op voor duizenden
euro’s per fles. Daar zit echter veel namaak
bij.

Het veiligste is het kopen direct na de
oogst (‘en primeur’) bij een betrouwbare
importeur. Dit is doorgaans bovendien het
voordeligst. De betere Bordeaux rijpt een
paar jaar in eikenhouten vaten maar is vaak
bij het chateau al wel uitverkocht voordat
hij in een fles zit. Dat komt door het pri-
meursysteem, waarbij wijnhandelaars al in
het voorjaar na de oogst op de nog rijpende
wijnen ‘en primeur’ kunnen inschrijven en
deze dan al kunnen doorplaatsen naar hun
klanten.

Het bekendmaken van de primeurprijzen
is elk jaar weer een spannend gebeuren.
Wijnmakers in Bordeaux zeggen vaak dat
ze de beste wijn in jaren gemaakt hebben,
maar de prijzen worden toch vooral bepaald
door wat de belangrijkste wijnschrijvers
vinden van het jaar en van de individuele
wijn, want zij mogen ieder jaar komen proe-
ven van de vatmonsters. Het jaar 2006 was
heel redelijk en is inmiddels gebotteld en
afgeleverd, waardoor de wijnen met de ho-
gere waarderingen alleen nog maar tegen
hoge prijzen verkrijgbaar zijn. Daarentegen
was 2007 een mager jaar, er zijn nog flessen
voor redelijke prijzen te koop maar vermoe-
delijk vormen deze geen beste belegging.
Het oogstjaar 2008 was beter.

KOOPTIPS 2008

Het mooie van de economische crisis in
combinatie met een belabberd oogstjaar is
dat veel chateaus en handelaren met flinke
voorraden 2007 zijn blijven zitten. Dat heeft
ertoe geleid dat de primeurprijzen voor de
Bordeaux 2008 tientallen procenten lager
waren dan de laatste jaren gebruikelijk was
geworden. Dat biedt nog altijd kansen, zo-
wel voor de wijnliefhebber als voor de in-
vesteerder.

De algemene verwachting voor de oogst
was dat het jaar 2008 niet meer dan ge-
middeld zou zijn. Toch waren de weersom-
standigheden niet ongunstig: het was een
relatief droog, zonnig maar ook niet al te
warm jaar, wat gunstig is voor de druif.
Vermoedelijk vanwege de grote voorraden
van het oogstjaar 2007 kozen verschillende
chateaus dit jaar ervoor niet te wachten
op de punten die Parker ging uitdelen met
het bekendmaken van hun primeurprijs.
Sommige besloten zelfs te gaan dumpen. Zo
zette Latour zijn prijs voor de 2008 een slor-
dige 45 procent lager neer. Ook Angelus,
Léoville Barton, Montrose en Lynch Bages
zakten 20 tot 40 procent in prijs. Cheval
Blanc, Cos d’Estournel en Léoville Las Cases
bleven dichter bij de 2007, maar zakten ook
iets.

En toen kwam Parker met zijn oordeel in
zijnwijnblad The Wine Advocate: hij prees het
oogstjaar2008 de hemelin enzeidathieren
daar de topjaren 2000 en 2005 werden ge-
evenaard. Vooral op de rechteroever van de
Gironde, in Pomerol en Saint-Emilion, zijn
in 2008 de wijnen zeer geslaagd. Afnemers
van de eerste tranches zijn daarom spek-
koper: de actuele marktprijzen liggen al-
weer een stuk hoger. Zeker voor hen blijft
Bordeaux een prettige belegging. u



